


• Ett internationellt affärsutvecklingsprogram.

• Det som gör Kurbits unikt är att det är utvecklat, 
anpassat och designat för småskaliga företag.

• Är utvecklat av besöksnäringen för besöksnäringen.

• Fokus ligger på processen och din egen delaktighet 
och driv.

• Verkstad från första minut!

Vad är Kurbits?



Det här är Kurbits 

Kunskap, Inspiration, Nätverk, Verktyg, Resultat







630
företag

har genomgått Kurbits 
affärsutvecklingsprogram. 

10
Aktiva Processledare 

och coacher

16
Län

utbildade 
av Kurbits

Dalarna, Kalmar, 
Jämtland-Härjedalen, 

Värmland, Skåne, 
Jönköping, Uppsala, 
Blekinge, Gotland, 
Örebro, Gävleborg, 

Kronobergs län, 
Västmanland, Halland, 
Sörmlands och Västra 

Götalands län.



Kurbitseffekter – Småland 



Programutbud-print sceen

Kurbits programutbud



Kurbits Affärsutveckling

Produkter & tjänster - Kunden i 
fokus!

Varumärket & kundresan

Försäljning - Gör det enkelt att 
köpa!

Tjäna mer på det du redan kan
Prissättning & ekonomistyrning

Entreprenörskap - Få det att 
hända!

Två 
coachningar 

på ditt 
företag

Affärsmål - Mitt företag nu & i 
framtiden



Genomförande
Kurbits ger kunskaper och de verktyg du behöver för att kunna öka din lönsamhet. 

Alla program leds av en erfaren affärsutvecklare inom turistbranschen.

• 6 träffar + personlig coachning av en erfaren affärsutvecklare.

• Max 10 företag/grupp

• Träffarna sker i form av workshops.

• Till programmet bjuder vi in externa workshopsledare och experter 
som delar med sig av sina kunskaper.

• Under och mellan träffarna arbetar ni med verktyg som hjälper er 
att utveckla er egenverksamhet.

• Gruppen sätts samman utifrån variation på deltagare, minimalt med 
konkurrens och möjlighet till erfarenhetsutbyte och samverkan 
mellan deltagarna.



Höra

Läsa

Höra & läsa

Visa

Delta

Lära genom att göra

Lära andra

Pedagogiken
En mix av workshops, föreläsningar, diskussioner och erfarenhetsutbyte





Kurbits Export

• Syftet med Kurbits Exportprogram är att företaget ska vara 
moget att producera, marknadsföra, sälja och leverera turistiska 
produkter andra marknader än den svenska.

• Målet är att varje deltagare ska ha producerat minst en säljbar 
internationell produkt som presenteras under den sista träffen. 



1. Målgrupp och marknad

2. Kunddriven produktutveckling

3. B2B - Försäljning och prissättning

4. B2C - Onlinekoll

5. Kulturer, värdskap och strategiska val

Kurbits Export

6. Att lyckas med export – presentation av ditt erbjudande



Kurbits Design - Hitta den röda tråden i ditt företag

• Användandet av design ökar värdet och stärker upplevelsen hos 
kunden. Den första gruppen startade 2013. Så många konkreta 
förändringar (allt från inredning, hemsidor, skyltning, tjänstedesign 
m.m) som skedde hos företagen. 

• Ett program för dig som vill:

• Dyka djupare in i marknadskommunikation.

• Lära av hur designers produktutvecklar, Designmetodik



Kurbits Design




